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FORMATIONS SUPERIEURES

Licence Professionnelle Commerce

Option Achats
CQPM Technicien Acheteur Industriel

L'Acheteur Industriel travaille sous le contréle du responsable
des achats ou de la direction générale. Il est une des personnes
ressource de |'entreprise pour permettre de produire et
distribuer & moindre coit. Son travail, ses réflexions et ses
propositions permettent & |'entreprise d’améliorer ses marges.

Sa fonction le conduit & :

> Comprendre la stratégie générale de |'entreprise et contribuer & I'élaboration
et & la mise en ceuvre de la politique des achats.

Analyser les besoins en achats et en approvisionnements.
Négocier en veillant & la maitrise des risques : financiers (prix, paiement),
juridiques ef fiscaux, techniques et qualité, logistiques [flux, délais, transport).

Rédiger les contrats et les faire valider par le service compétent en matiére
juridique avant signature.

Superviser I'ordonnancement et la bonne exécution des livraisons en liaison
avec le service qui récepfionne les matiéres.

Suivre le respect des engagements Qualité-Codts-Délais des fournisseurs.

Conduire la stratégie de relation fournisseur pour améliorer la qualité
des presfafions.

Utiliser et metire en ceuvre les outils du marketing des Achats.
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Présélectionner les meilleurs fournisseurs gréce au sourcing foumisseurs.

> Rédiger les dossiers d'appel d'offres en fonction de I'analyse des besoins
de I'entreprise.

La formation vise & apporter les compétences permettant de mettre en place une
polifique d'achat dans un obijectif de rentabilité financiere. Pour assurer une veille
économique ef fechnologique, il est nécessaire d’envisager sa fonction au deld
de I'héxagone. De ce fait, il est nécessaire de renconfrer les fournisseurs fant en
France qu'a I'étranger. Lacheteur est une personne de communication, curieux de
nafure ef qui aime les challenges ef les projets.
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Niveau d'accés

Titulaire d'un BAC+2
industriel ou tertiaire

Validation

Licence Professionnelle Commerce
Option Achats

+ CQPM (Certificat de Qualification
Paritaire de la Métallurgie|
Technicien Acheteur Industriel

Durée

T an

Alternance

> 1 semaine en cenfre de formation
ef 3 semaines en enfreprise
> Confrat de professionnalisation

lieu

Senlis

Programme

Achat dans |'économie
de I'entreprise

Méthodes d'achat ]
Outils de I'achat ]

Qualité et environnement
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Gestion financiére

Communication 6

40 h
16 h

Anglais

Projet professionnel




Comité pédagogique
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Témoignages

Olivier DUBREUIL  Président du Comité pédagogique,
Président du Club Achat Picardie,
Ancien Directeur des Achats Monde
ArcelorMittal

Karim FRAOUA  Directeur des Etudes & I'Université ParisEst
Marme la Vallée

Alain BALAVOINE  Responsable de Péle Management — RH
Achats Vente — Proméo

Brice MALM  Responsable de Section
Formateur consultant Achats
ef Approvisionnements Proméo

Patrick PHELIP Formateur expert & I'Université Paris-Est
Marre la Vallée

Bertrand PITNER ~ General Manager — ArcelorMittal
Emmanuele CAMERA  Responsable Achats — SFR
Hermine SAHAKIAN  Secrétaire Générale et DRH d'ATICS

Formation en partenariat /@%m
avec |'Université de Marnela-Vallée

Avec 1 500 apprentis et 52 licences professionnelles 'UPEMLY est la
Tere Université de France. Initié avec succés depuis 2000, ce partenariat
privilégié avec Proméo renforce encore la professionnalisation des formations
ef la proximité avec les entreprises industrielles. les étudiants sont inscrits &
I'université, suivent leur formation chez Proméo & Senlis et bénéficient d'une
double validation licence professionnelle et CQPM |

www.promeo-formation.fr

COMPIEGNE
87, Avenue de la Mare Gessart
ZAC du bois de plaisance
60280 VENETTE
Tél. : 03442070 10

BEAUVAIS

6, avenue Paul-Henri Spaak
60000 BEAUVAIS

Tél. : 03 4412 37 80

Laurent TCHOUNDA
Directeur Europe des Achats
Groupe ESSEX

Le service Achats a pour mission de garantir
la fiabilite des fournisseurs et d'obfenir les
meilleures conditions de prix. C'est une fonc-
tion qui s'intégre folalement dans la stratégie
de l'entreprise.

Samira AKHONDI — Promo 2008
Still - (60)

La qualité des échanges avec les intervenants
professionnels nous permet d'appréhender
plus rapidement la fonction <«achefeur> et
d'éire opérationnel.

Mélanie LEMAIRE — Promo 2009
Inergy Automotive Systems - (60)

Ma formation d'achefeur, alternant pratique
en enfreprise et théorie, répond parfaitement
aux exigences des enireprises. J'ai acquis un
savoir faire et un savoir éfre qui m'ont permis
d'occuper un poste d'acheteur dés ma sortie
de formation.
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SENLIS
1, avenue Eugene Gazeau
60300 SENLIS
Tél. : 03 44 63 81 63
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