Proméo donne ’exemple !

Devenez Acheteur

Depuis longtemps certifié en management de la qualité, Proméo s’est résolument engagé dans une démarche

)

‘ intégrée qualité, sécurité, environnement. Cela a permis de renforcer encore la proximité avec les entreprises et F)réporez une Licence F’rofessionnelle Commerce Op’rion AChe’reur IndusTrieI
X la satisfaction de ses clients. Proméo a placé ainsi la sécurité de son personnel et de ses stagiaires ou alternautes L ,
15099011003 2001 au coeur de ses préoccupations. Enfin, Proméo multiplie les actions de sensibilisation et les opérations en faveur et un CQPM Technicien Acheteur Industriel

QS E de I'environnement et du développement durable.

Proméo est certifié en 2008 par AFAQ-AFNOR en management intégré QSE sur les 3 référentiels 1ISO 9001,
ILO OSH 18001 et ISO 14001.

CONTACTS PROMEO :

Arnaud BARELLE Olivier LARCHER
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Devenez Acheteur

Préparez une Licence Professionnelle Commerce option
Acheteur Industriel et un CQPM Technicien Acheteur Industriel

L'Acheteur Industriel travaille sous le contrdle du responsable des achats

ou de la direction générale. Il est un des hommes ressources de I'entreprise
pour permettre de produire et distribuer a moindre colit. Son travail, ses
réflexions et ses indications permettent a I'entreprise d'améliorer ses marges.

Sa fonction le conduit a >
> Superviser 'ordonnancement et la bonne

exécution des livraisons en liaison avec
le service qui réceptionne les matiéres.

> Comprendere la stratégie générale
de I'entreprise et contribuer a I'élaboration
et a la mise en ceuvre de la politique

des achats. . ) o
> Autoriser les paiements aprés vérification

et contrdle de la qualité des marchandises
regues.

> Analyser les besoins en achats
et en approvisionnements.

> Instruire les réclamations contre les
fournisseurs pour la livraison non conforme
de lacommande.

> Négocier en veillant a la maitrise
des risques : financiers (prix, paiement),
juridiques et fiscaux, techniques et qualité,

logistiques (flux, délais, transport). . .
gistiques ( port) > Utiliser et gérer I'information et la

> Rédiger les contrats et les faire valider documentation relatives aux achats.
par le service compétent en matiére C X lai
juridique avant signature. > Communiquer en anglais.

La formation vise a apporter les compétences permettant de mettre en place une politique d'achat dans
un objectif de rentabilité financiére. Plus le chiffre d'affaires des achats est élevé par rapport au chiffre

d'affaires total et plus la fonction d'acheteur devient une fonction stratégique.

L'acheteur est une personne de communication,
et les projets. Il doit assurer la veille économique
il est nécessaire de rencontrer les fournisseurs

curieux de nature et qui aime les challenges
et technologique. De ce fait,
tant en France qu'a |'étranger.
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Equipe pédagogique

Au 1¢ mars 2009

Karim FRAOUA | Maitre de Conférences de I’Université Paris Est Marne la Vallée,

Directeur des Etudes de la Licence.
Didier LEQUEUX | DESS achats - Ancien Responsable Achats Groupe ANTOLIN.

Yves LUCAS | Docteur en Sciences Economiques.

Brice MALM | Consultant Achats Sous-traitance, CEGOS.

o Christian BAUDE | Formateur en Transport International de Marchandises,
Titulaired'un BAC+2 . . .
. . o ancien Directeur Commercial de Calberson (BENELUX).
industriel ou tertiaire
N Héléne DE MONCLIN | Formatrice en Communication.

Rémy THEROUDE | Consultant en Qualité et Environnement, Cabinet Externalis.

. . Régis QUIAIOS | Consultant Achats, Cabinet Externalis.
Licence Professionnelle

Commerce option Acheteur Fabrice WONGECZOWSKI | Chef de section Achats - AGCO (60).
Industriel et un CQPM
(Certificat de Qualification
Paritaire de la Métallurgie)

Technicien Acheteur Industriel
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** Formation en partenariat .
avec I'Université de Marne la Vallée

N
1an Avec 1 500 apprentis et 52 licences professionnelles 'UPEMLY est la 1¢© Université de France. Initié avec succes
| depuis 2006, ce partenariat privilégié avec Proméo renforce encore la professionnalisation des formations et la
proximité avec les entreprises industrielles. Les étudiants sont inscrits a I'université, suivent leur formation chez
1semaine Proméo a Senlis et bénéficient d’une double validation licence professionnelle et CQPM !
en centre de formation et

3 semaines en entreprise

Contrat de professionnalisation

SENLIS



